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با سلام و احترام به خوانندگان گرامی،

خوشحالم که یکبار دیگر فرصت آن را یافته ام تا با شما همراه شوم و از
.  ویمپیشرفت های صورت گرفته در مجله حقوق تجارت بین الملل سخن بگ

ق در شماره سوم مجله، با طراحی جدید و حرفه ای تر، گامی بلند در جهت تحق
ت همچنین، برای نخستین بار، جدول کاملی از تجار. این هدف برداشته ایم

.دهیمبین الملل را ارائه کرده ایم تا به شما تصویر روشنی از روندهای تجاری ب

از . مدر این شماره، به موضوعات داغ و روز دنیای تجارت بین الملل پرداخته ای
ت جمله این موضوعات می توان به بررسی تأثیرات گروه بریکس بر تجار

.  جهانی و داوری های تجاری بین الملل اشاره کرد

م با توجه به اهمیت روزافزون تجارت بین الملل در اقتصاد کشور، امیدواری
کمک مطالب این شماره بتواند به شما در تصمیم گیری های بهتر و آگاهانه تر

.کند

خود، از شما خوانندگان عزیز دعوت می کنیم تا با ارسال نظرات و پیشنهادات
.ما را در ارتقاء کیفیت مجله یاری نمایید

مهدی صراف

تجارت بین المللحقوقی اصول و رویه هایسردبیر مجله 
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یجهانمالیسیستم هایدرنوینابتکاری:پیبریکس

روسیه،ل،برزی)بریکسکشورهایسویازابتکاریکپیبریکس
یکایجادآنهدفکهاست(جنوبیآفریقایوچین،هند،

یاروپایمالیزیرساخت هایازخودکفاومستقلمالیسیستم
بهتموفقیباتاکنونسیستم هااین.است FATF وسوییفتمانند

وگرفته اندقراراستفادهمورددولت هابینوشدهگرفتهکار
سبریکحاضر،حالدر.گذاشته اندسرپشترازیادیتست های

دراستفادهوتجاردسترسیسویبهتوسعهحالدرپی
.است(تجارتبهتجارت) B2B فرآیندهای

فرآیند ثبت نام و استفاده از بریکس پی

برایپیبریکسدرثبت نامامکانکهاستاینخوبخبر
برایانجام شده،میدانیتحقیقاتطبق.استشدهفراهمشرکت ها

مارهشوشرکتاساسنامهارائهبهنیازسیستمایندر نام ثبت
کسبریگزارش،ایننگارشزماندرهرچند.استبازرگانیکارت

امکاناتاحتمالاوبودهخودسایتبه روزرسانیحالدرپی
ایینامه نگاری هدقیق تر،اطلاعاتکسببرای.استراهدرجدیدی

.استنشدهدریافتپاسخیکنونتااماشدهانجام

b2b.brics-pay.com

بریکس پی اهداف و دستاوردهای

داریپایومستقلمالیزیرساخت هایتاداردتلاشپیبریکس
راضوعکشورهایتجاریواقتصادینیازهایبتواندکهکندایجاد

مالیتبادلاتزمینهدرتنهانهسیستماین.سازدبرآورده
ساب هایتسویه حوداخلیفرآیندهایتسهیلدربلکهبین المللی،

ریکسبتوسعهرونداگرچه.داشتخواهدبسزایینقشنیزتجاری
ظرنقطعیطوربهنزدیکآیندهدرنمی توانواستزمان برپی

بازرگانیشرکت هایوتجارنیازهایرفعآن،نهاییهدفاماداد،
.استبریکسکشورهایعضو

آدرس ثبت نام
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پیبریکسآینده

شپذیرافزایشوزمانگذشتبا
وتجارتوسطپیبریکس

بهدمی توانسیستماینشرکت ها،
تسهیلدرمهمابزارهایازیکی

عضوکشورهایبینتجارت
با،همچنین.شودتبدیلبریکس
قابلیت هایوامکاناتتوسعه
شنقمی تواندپیبریکسجدید،
یاقتصادروابطتقویتدرموثری

.کندایفاکشورهااینبین

احتمالاتوپیش بینی ها

کهداشتانتظارمی توانظاهر،در
فصیکدرشرکت هاثبت نام،ازبعد
تبه صورفرآینداینوگیرندقرار
این.باشدپیش ثبت نامیک

کاناماینشرکت هابهپیش ثبت نام
هبوباشنداولویتدرکهمی دهدرا

کارت هایصدورشروعمحض
یکنیزآن هابرایپی،بریکس

انامکحتی.شودصادربانکیکارت
(اسنادیاعتبارات) LC بازکردن

پیبریکسچالش هایومزایا

هبمی توانپیبریکسمزایایاز
لی،بین الملمالیتبادلاتتسهیل
سیستم هایبهوابستگیکاهش

وامنبستریکایجادوغربیمالی
تجاریتراکنش هایبرایپایدار
چالش هاییحال،اینبا.کرداشاره
باسازگاریفنی،مسائلمانند

داعتماجلبوبین المللیقوانین
کهداردوجودنیزشرکت هاوتجار
.شودتوجهآن هابهباید

ذهنازدورنیزآنلاینبه صورت
حددرهنوزاین هاالبته.نیست

چهدیدبایدواستاحتمالات
.استپیشدرآتیتحولات



11صفحه   

1403آذر 3شماره  مجله حقوقی اصول و رویه های تجارت بین الملل

12صفحه  

فعالیت‌های‌مربوط‌به‌خرید‌و‌فروش‌کالا-1
تلاش‌برای‌برتری‌در‌بازار-3
تحلیل‌و‌بررسی‌داده‌های‌تجاری-4
بهبود‌و‌توسعه‌در‌زمینه‌تجارت-5
فرایند‌جذب‌مشتری‌برای‌کالا-7
ابزارها‌و‌روش‌های‌نوین‌در‌تجارت-9

منابع‌مالی‌برای‌شروع‌یا‌گسترش‌تجارت-10
نهاد‌مسئول‌کنترل‌واردات‌و‌صادرات-13
برنامه‌ای‌برای‌دستیابی‌به‌اهداف‌تجاری-14
اریفرایند‌برنامه‌ریزی‌و‌کنترل‌فعالیت‌های‌تج-16
درآمد‌حاصل‌از‌فروش‌کالا‌بعد‌از‌کسر‌هزینه‌ها-17
محل‌های‌جغرافیایی‌برای‌تجارت-18
قراردادی‌که‌بین‌دو‌طرف‌برای‌تجارت‌بسته‌-20

می‌شود
عمل‌رد‌و‌بدل‌کردن‌کالا‌یا‌خدمات-22
کالا‌یا‌خدماتی‌که‌به‌فروش‌می‌رسد-25

هر‌چیزی‌که‌برای‌فروش‌تولید‌می‌شود-2
محل‌خرید‌و‌فروش‌کالا-6
‌شوندمحصولاتی‌که‌به‌کشورهای‌دیگر‌فرستاده‌می-8
عمل‌خرید‌و‌فروش‌کالا‌و‌خدمات-9

شخصی‌که‌کالا‌را‌می‌فروشد-11
فراهم‌کردن‌کالا‌یا‌خدمات‌مورد‌نیاز-12
ور‌محصولاتی‌که‌از‌کشورهای‌دیگر‌به‌داخل‌کش-15

می‌آیند
شخصی‌که‌کالا‌یا‌خدمات‌را‌خریداری‌می‌کند-16
راهبردهای‌دولتی‌در‌زمینه‌تجارت-17
انتقال‌کالا‌از‌یک‌مکان‌به‌مکان‌دیگر-19
شخصی‌که‌در‌زمینه‌تجارت‌فعالیت‌می‌کند-21
محدودیت‌های‌تجاری‌به‌دلیل‌مسائل‌سیاسی-23
محل‌کوچک‌برای‌خرید‌و‌فروش‌کالا-24
ودمقدار‌پولی‌که‌برای‌خرید‌کالا‌پرداخت‌می‌ش-26
گسترش‌فعالیت‌های‌تجاری-27
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داوری در تجارت بین الملل

داوری به عنوان یک ابزار مهم در 

حل وفصل اختلافات تجاری 

ین ا. بین المللی شناخته شده است

روش جایگزین، مزایای بسیاری 

نتی نسبت به سیستم های قضایی س

.دارد 

معاهده داوری نیویورک

معاهده داوری نیویورک یا به طور 

کنوانسیون نیویورک در"رسمی 

، "مورد اجرای احکام داوری خارجی

از تصویب شد و یکی1958در سال 

پایه های اصلی نظام داوری 

این. بین المللی محسوب می شود

معاهده به کشورهای عضو اجازه 

می دهد تا احکام داوری صادر شده 

در یک کشور عضو دیگر را به 

از . رسمیت شناخته و اجرا کنند

:مزایای این معاهده می توان به

تسهیل در اجرای احکام داوری در -

سطح بین المللی

کاهش موانع حقوقی در مسیر -

اجرای احکام

ارزان بودن داوری

یکی از مهم ترین مزایای داوری در 

ی، مقایسه با روش های قضایی سنت

هزینه های . هزینه کمتر آن است

پایین داوری ناشی از عوامل زیر 

:است

یفات نبود هزینه های مرتبط با تشر-

دادگاه ها

تسهیل در فرآیند جمع آوری و -

ارائه مستندات

با این حال، باید توجه داشت که 

هزینه های داوری ممکن است بسته

لاف به پیچیدگی پرونده و میزان اخت

.متفاوت باشد

سریع بودن داوری

ی یکی از دلایل اصلی انتخاب داور

توسط تجار و شرکت ها، سرعت 

بالای این فرآیند در حل وفصل 

عوامل موثر در . اختلافات است

:سریع بودن داوری عبارتند از

عدم نیاز به گذراندن مراحل -

متعدد قضایی

امکان تعیین زمانبندی مناسب-

توسط طرفین اختلاف

۲00قابل اجرا بودن حکم در 

کشور

یکی از بزرگترین مزایای داوری، 

قابلیت اجرای احکام داوری در بیش

کشور عضو معاهده داوری 200از 

این ویژگی باعث. نیویورک است

می شود که احکام داوری به راحتی 

ده و بدون نیاز به تشریفات پیچی

حقوقی در کشورهای مختلف قابل

.اجرا باشند

داوری
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شرکتهای بازرگانی

این شرکت ها تسهیل کننده امور
صادرات و واردات هستند به این 
مفهوم که تمامی امور صادرات یا 
د و واردات را میتوانید به آنها بسپاری
حتی کارت بازرگانی هم نداشته 

خدمات این شرکت ها بخش. باشید
بخش هست به این مفهوم که تا هر

میزان از کار را که بتوانید خودتان
انجام دهید و باقی را شرکتهای 

مور بازرگانی برای شما انجام میدهند ا
قرارداد های حمل ونقل ٬گمرک

ه هم بیمه و حتی مشتری یابی البت
زمان سود صادرات را هم با شما 

شریک میشوند 
اگر مایل به شروع صادرات هستید

عجزه بدانید این شرکتها برای شروع م
میکنند و سود شما هنوز هم قابل 

توجه است و به مرور و بسته به 
تر به پتانسیل شرکت می توان بیش

.صادرات ورود کرد

:  شرکت های بازرگانی
تسهیل کنندگان صادرات و واردات

ر شرکت های بازرگانی نقش حیاتی د
. تسهیل امور صادرات و واردات دارند

این شرکت ها خدمات گسترده ای ارائه
می دهند که به تجار و شرکت ها این 
تن امکان را می دهد تا بدون نیاز به داش

کارت بازرگانی، بتوانند تجارت 
ه در ادام. بین المللی خود را انجام دهند

به بررسی خدمات و مزایای شرکت های
:بازرگانی  می پردازیم

تسهیل در امور گمرکی. 1
یکی از مهم ترین خدمات شرکت های 
.  تبازرگانی، تسهیل در امور گمرکی اس
به این شرکت ها با داشتن دانش و تجر

لازم در زمینه قوانین و مقررات 
الا را گمرکی، می توانند روند ترخیص ک

به سرعت و با کمترین هزینه انجام
دهند

قراردادهای حمل و نقل و بیمه. 2
شرکت های بازرگانی نقش مهمی در 

تنظیم و مدیریت قراردادهای حمل و 

ی آنها با همکار. نقل و بیمه کالا دارند
شرکت های حمل و نقل معتبر، شرایط

حمل و نقل را برای کالاهای صادراتی و
.وارداتی فراهم کنند

خدمات مشتری یابی. 3
یکی از چالش های بزرگ در تجارت 

ب و بین المللی، یافتن مشتریان مناس
شرکت های . بازارهای جدید است

ترده و بازرگانی با داشتن شبکه های گس
د به تجربه در بازارهای مختلف، می توانن

تجار در یافتن مشتریان جدید و 
..افزایش فروش کمک کنند

شراکت در سود صادرات. 4
یکی از جذابیت های همکاری با 

د شرکت های بازرگانی، شراکت در سو
این شرکت ها با ارائه . صادرات است

خدمات کامل یا جزئی در زمینه 
ند صادرات، می توانند به تجار کمک کن
، از تا بدون نیاز به سرمایه گذاری بزرگ

..سود صادرات بهره مند شوند
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بازاریابانیابروکرها
درصدیصورتبهاصاشخاین.شدمیگفتهبروکرهستندبرخورداربالاییانسانیروابطازومیکنندپیدامشتریکالابرایکهاشخاصیبهالمللبینتجارتدر
.میکنندپیدامشتریسودازدرصدیدریافتشرطبهآنهاکالایبرایوبستهقراردادهاشرکتبا

کهقراردهندراردادامضاءقونامثبتسیستمخودوبسایتدرتوانندمیهاشرکتواقعدر.استنشدهاستفادهپتانسیلاینازصحیحنحوبهایراندرکهآننکته
بازارشکلاینبهوباشدتشویقوتشخیصقابلکردهتلاشکهبروکریهمکنندخریدبهتشویقراخریدارانهمتادهندارایهخاصیتخفیفکدشخصهربه

شودمیگرم

وولیدکنندگانتبینارتباطیپلعنوانبهشبکه سازی،وانسانیروابطبالایتوانایی هایباافراداین.می کنندایفابین المللتجارتدرمهمینقشبروکرها
می کنندعملمشتریان
درموجودچالش هایبهتوجهبا.دهندافزایشراخودفروشوکنندپیدادسترسیجدیدبازارهایبهتاکنندکمکشرکت هابهمی توانندتجارتدربازاریابان

اقداماتاین.تاسقراردادهادرشفافیتواعتمادتقویتوآموزش،وآگاهیافزایشپشتیبانی،سیستم هایایجادنیازمندپتانسیلاینازبهینهاستفادهایران،
کندکمکشرکت هاسودآوریافزایشوبروکرهاعملکردبهبودبهمی تواند
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ا یکی از خط مشی های مجله چاپ مقالات مرتبط ب
موضوع تجارت بین الملل است

کلمه باشند700مقالات می بایست حداقل 

انتشار مقالات در مجله رایگان است

حداقل دانشجوی کارشناسی رشته های 
مرتبط یا دارای تجربه بالا

برای ارتباط با ما 

info@iblm.ir

mailto:info@iblm.ir?subject=iblm
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